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SIAMO IL TERZO PARTNER DOPO GERMANIA E FRANCIA

Il muro commerciale che vuole I’ America
costera al Pil italiano almeno 800 milioni

Le nostre esportazioni sfiorano i 37 miliardi annui. A pagare di piit moda e cibo

EFFETTI COLLATERALI
Il rischio e che cresca il mercato
dei prodotti taroccati con il nostro
marchio. Ma dazi chiamano dazi

Rodolfo Parietti

B Seil presidente della Bce Mario Dra-
ghi & preoccupato per le posizioni prote-
zionistiche riaffermate con prepotenza
da Donald Trump nel recente G7 di
Taormina, figuriamoci le imprese italia-
ne la cui prosperita - se non addirittura
la sopravvivenza - dipende dalle espor-
tazioni negli Usa. Aziende che sanno
perfettamente come l'attacco rivolto
dall'inquilino della Casa Bianca ai tede-
schi, colpevoli di vendere troppe Bmw,
Mercedes e Volkswagen sul suolo statu-
nitense, sia estendibile a tutto cio che &
privo del bollino «America First».

Le barriere doganali, del resto, sono
una autentica iattura per gli affari. E qui
si parla di business miliardari, mica di
noccioline, visto che il nostro Paese & il
terzo partner commerciale, dopo Ger-
mania e Francia, degli Stati Uniti. Lo
scorso anno le esportazioni hanno sfio-
rato i 37 miliardi di euro, con un aumen-
to di circa un miliardo rispetto all’anno
prima, contro i quasi 14 miliardi di im-
portazioni di merci a stelle e strisce. Il
saldo della bilancia commerciale & quin-
di ampiamente & nostro favore (+23 mi-
liardi), nota di particolare demerito per

il tycoon. Vendiamo soprattutto macchi-
nari e apparecchiature (per oltre 7 mi-
liardi), ma anche autoveicoli e rimor-
chi, altri mezzi di trasporto, prodotti ali-
mentari, farmaci di base e preparati far-
maceutici, oltre a evergreen come moda
e pelletteria. E per quanto la politica
monetaria dell’Eurotower abbia contri-
buito, attraverso la svalutazione della
moneta unica, a rendere pil competiti-
vi i nostri prodotti, le fortune delle mer-
ci tricolori dipendono soprattutto da un
mix di creativita, esclusivita, eccellenza
tecnologica e innovazione e molto me-
no dai rapporti di cambio. Altrimenti il
mercato valutario, nel periodo in cui
I'euro veleggiava attorno a un dollaro e
mezzo, avrebbe creato situazioni di sof-
ferenza difficilmente sostenibili.

Il danno che potrebbe derivare dall'in-
troduzione di barriere commerciali & co-
munque potenzialmente rilevante. Uno
studio recente di Prometeia azzardava
anche una cifra: 860 milioni. A sopporta-
re il peso maggiore di eventuali dazi,
per un ammontare di 345 milioni, sareb-
bero i settori di punta del Made in Italy
come moda, calzature, design e food.
Un «pedaggio» di 216 milioni dovrebbe-
ro invece pagarlo la meccanica e i mez-
zi di trasporto. Ma nel calcolo andrebbe-
ro comprese anche le imprese italiane
senza una sede sul territorio statuniten-
se, cui sara impedito dal cosiddetto
«Buy American» di partecipare alle gare
per le infrastrutture. Cosi come quelle
dell’agroalimentare, che potrebbero su-

bire ritorsioni anche a causa dalla diret-
tiva dell'Unione europea che ha messo
al bando la carne agli ormoni Usa, fonte
di vecchie ruggini con I'amministrazio-
ne americana. Qualche tempo fa, la Col-
diretti aveva infatti gia messo in guardia
dagli effetti collaterali prodotti dalla
chiusura delle frontiere. Il rischio & quel-
lo di una proliferazione sul mercato sta-
tunitense di quello che viene chiamato
«italian sounding». Un mercato da 20
miliardi costituito dai prodotti che non
«falsificano» le nostre eccellenze enoga-
stronomiche ma si limitano a evocare
nel nome una presunta italianita. Un
fenomeno pit insidioso del taroccamen-
to puro e semplice perché perfettamen-
te legale.

Resta pero da vedere fino a che punto
le minacce di Trump si tradurranno in
atti concreti. In questi primi mesi di pre-
sidenza le rodomontate elettorali sono
state spesso ridimensionate e, talvolta,
cancellate. Il caso pit clamoroso e quel-
lo che ha riguardato i rapporti con la
presidente della Fed, Janet Yellen, di
cui The Donald minacciava la defene-
strazione prima dell'inversione a U («Ja-
net mi piace, pud restare»). E, in ogni
caso, dazi chiamano dazi. A una politi-
ca commerciale Usa iper-protezionsta
farebbero seguito ritorsioni tese a colpi-
re le merci americane. Non é cid che
vuole una parte del Partito repubblica-
no, ne - tantomeno - le Corporation con
i principali siti produttivi al di fuori dei
confini statunitensi.
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EXPORT ITALIANO NEGLI USA
ILTREND CHE COSA ESPORTIAMO

Valori in miliardi di euro Valori in miliardi di eura
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