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¥ Aniarisponde alla

nuova ondata sismica
chestacolpendo il Centro
Italia con nuovo progetto
per gestire, conil suppor-
todelle compagnie assi-
curative, il rischio terre-
moto. «L’Ania-spiega
MariaBianca Farina,
presidente dell'Associa-
zione delle imprese
assicurative italiane, che

18°ANNUAL

ASSICURAZIONI

«Piano Ania

per il rischio
terremoti»

sard presente oggi al18°
Annual Assicurazioni- &
convintache unaregola-
mentazione deirischi
catastrofali, come gia
avvenuto in tutti i Paesi
sviluppati, non possa
essererinviataed eim-
portante capire cosa
possono fare il pubblicoe
il privato, prendendo
anche spunto dalle mi-

livello internazionalex.
Una proposta di inter-
vento «potrebbe passare
perunaassicurazione
obbligatoria per tutti
coloro che posseggono
unacasa, inmodo da

garantire prezzi contenuti

grazie alla mutualitis.

Galvagni e Grassani » pagina 6

gliori soluzioni adottate a

Ania: «Sul rischio terremoti
le assicurazioni sono pronte»

La presidente Farina: polizza obbligatoria per chi ha la casa

Incentivi fiscali sulla copertura per gli immobili ricostruiti
La sfida del ramo Vita
Nei primi nove mesi 2016 la nuova produzione ¢ in calo del 12%:
stabili le polizze tradizionali e crollo delle unit linked (-35%)

Gli oneri regolamentari

Il settore «é passato da una mancanza a un eccesso di regole,
con costi importanti soprattutto per le assicurazioni piu piccole»

Tassi a zero o negativi

I risultati degli stress test avviati dall’Eiopa sono in arrivo:
il mercato si attende un esito positivo per le compagnie italiane

Alberto Grassani
= A pochi giorni dall’ennesimo
terremoto - fortunatamente me-
nodrammaticodiquellodiagosto
ma comungque disastroso per le
comunitadel Centroltalia-1’Ania
sta lavorando ad nuovo progetto
per gestire al meglio, anche conil
supportodelle compagnie assicu-
rative, il rischiosismico. Calamita
che comportano per il contri-
buenteitalianounspesamediaan-
nuadicircazmiliardidieuro.
«L’Ania - spiega Maria Bianca
Farina, presidente dell’Associa-
zione delle imprese assicurative
italiane presente oggial18° Annual
Assicurazioni- e convintache una
regolamentazione dei rischi cata-
strofali,comegidavvenutointuttii
paesi sviluppati, non puo essere
rinviataed e importante capire co-
sapuo fare il pubblico ed il privato

prendendoanche spuntodalle mi-
gliori soluzioni adottate a livello
internazionaley. All’estero esisto-
no diversi modelli di gestione del
rischio catastrofale che possono
prevedere unimpiantovolontario
di sottoscrizione delle coperture,
semi-obbligatorio o integralmen-
te obbligatorio. In Ttalia, alla luce
delle caratteristiche che il rischio
sismico assume nel nostro Paese
(il 70% delle abitazioni si trova in
aree ad alto/medio rischio sismi-
co) «lasoluzionepotrebbepassare
perunaassicurazione obbligatoria
per tutti coloro che posseggono
una casa, in modo da garantire
prezzicontenutigrazieallamutua-
lita tra le diverse aree del territo-
riow. Il progetto a cui ’Ania sta la-
vorando immagina che il sistema
assicurativo possa coprire larga
parte del rischio sismico «preve-

dendo- aggiunge Farina-uninter-
ventostatalechecopraleeventuali
punte dei sinistri che eccedano le
capacita del settorey. Si trattereb-
be quindi di definire un’operazio-
ne chevedeil sistemaassicurativo
alfiancodelloStato «permettendo
-precisaFarina—interventiimme-
diatiin fase digestione delleemer-
genze e di contenere auspicabil-
mente la spesa pubblica destinata
oggiad interventi ex-post». Certo,

spese o
nistora nstora
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spiegail presidenteFarina, «sitrat-
tadi unasoluzione di sistema che
vastudiata, avviando un tavolo ad
hoc, con il Governo e con tutti gli
operatori del settore privato coin-
volti ed inserita in un pitt ampio
piano che deve garantire azioni di
prevenzione strutturale, di sensi-
bilizzazione dei cittadini e tempe-
stivita nella gestione delle emer-
genzey. Sipotrebbe intanto inizia-
redagliimmobilichesarannorico-
struiti nei luoghi del terremoto di
questi giorni e daquelli che saran-
no messi in sicurezza nell’ambito
del Piano “Casa Italia”, conside-
randodiincludere anchele coper-
ture assicurative nelle agevolazio-
nifiscaliche sarannointrodotte.

Non & questo l'unico impegno
delle assicurazioni asupporto del
Paese. «Il momento economico e
sociale che viviamo e gli scenari
futuri richiederebbero una mag-
giore collaborazione tra Stato,
compagnie e cittadini anche sui
temilegatiallagestionedelrispar-
mio, della salute/assistenza e del-
laprevidenzay. Fattori chiave per
I'Ttaliae che rappresentanoiquat-
tropunti dell’agenda Ania.

«Mi lasci dire - sottolinea Fari-
na - che le assicurazioni rappre-
sentanostoricamente un punto di
riferimento per il risparmio delle
famiglie italiane, grazie alla capa-
cita di garantire rendimenti sod-
disfacenti, fruttodipolitichediin-
vestimento prudenziali e adegua-
ti ai profili di rischio dei clienti».
Anche in un contesto mutato di
tassizero«ilsettorehacontinuato
aessere un partner diriferimento
dellefamiglieitaliane». Tantoche
I'annoscorsolaraccoltavitaésta-
tapariangmiliardi.«Lasfidaorasi
faancorapiliforte,siaperchéque-
stoscenarioditassiazeroonegati-
vipotrebbedurareancoraperlun-
go tempo, sia per la crescente vo-
latilita del mercato azionario».

Questo contesto ha portato un
nuovo cambio di direzione nel
comportamento di acquisto dei
clienti. Idati Aniadella nuova pro-
duzione dei primi nove mesi del
2016 mostrano un calo di quasi il
12orispettoal2015del risparmiovi-
ta: esito diuna sostanziale stabilita
della raccolta premi delle polizze
diramolle polizze vitatradiziona-
li, e di una forte contrazione delle
polizze finanziarie (-35% il ramo
TID. «Questo significa che le com-
pagnie di assicurazioni sono pilt
sotto pressione anche rispetto al
recente passato. Da una parte Sol-
vencyllspingeversosoluzionicon

minore assorbimento di capitale,
dall’altrail contestodimercatonon
facilitilavenditadiquestesoluzio-
nix». Per questo si sta optando per
soluzioni multiramo che garanti-
scono maggiore flessibilita e so-
prattuttopossono essere adeguate
al profilo dirischio del cliente e al-
I'andamento dei mercati. Paralle-
lamente «il comparto sta valutan-
donuovelogicheanchesulramoTI»
che in condizioni di tassi negativi
devonoesserenecessariamenteri-
pensate. Allo stesso tempo, le assi-
curazioniguardanoconinteressea
«investimenti in private asset che
abbianoancheunimpattopositivo
sull’economia reale e che possano
garantire rendimenti interessanti
acondizione che venganoidentifi-
cati gli strumenti ed i modelli per
poter investire tutelando il cliente
assicurativoy.

Di certo «in questa situazione
dimercatobisognainvestirenello
sviluppo di una maggiore cultura
finanziariadei cittadiniedil setto-
re, attraverso la sua ampia rete
professionalizzata puo svolgere
unruolo importantey.

Conriferimento, poi,allasalute
edassistenza«le famiglie spendo-
nomediamente 1.400 euro'anno,
senzaconsiderareleingentispese
per assistere gli anziani. A fronte
di questo, I'assicurazione inter-
cettasoloil 790 della spesa privata
sostenutadai cittadini. Riteniamo
di conseguenza che cisial’oppor-
tunita peril settore di affiancare il
sistema pubblico con le proprie
soluzioni al fine di gestire al me-
glio il bisogno, anche definendo
adeguanti incentivi statali, cosi
come per il welfare aziendale».
Allo stesso tempo, € urgente «sti-
molare la previdenza integrativa,
ancora troppo poco utilizzata, in
particolare dai giovani e dei di-
pendenti delle piccole aziendey.

Afavorediquestoruolodel set-
tore assicurativo, una crescita di
credibilitd che contrasta con le
molte criticita dei mercati finan-
ziari. «Noi siamo passatiindenni -
spiega ancora Farina - attraverso
due crisi finanziarie epocali e ino-
striclientisonostati tutelatigrazie
allaserietaeallacapacitadigestire
evalutarealmeglioirischi».Cioha
fattosiche, di fronte atante emer-
genze nel Paese, il settore assicu-
rativoabbiamostratounaforteso-
lidita e, quanto al futuro, i risultati
degli stress test avviati dall'Eiopa
stanno arrivando e «sebbene gli
esiti non si conoscano ancora, ci
aspettiamo di continuare ad esse-

refraipitisolidiin Europay.

Nei programmi dell’Ania c’&
poi la questione della semplifica-
zione.«Siamopassatidaunaman-
canzadiregoleauneccessodire-
gole, con un costo importante so-
prattutto perle compagnie picco-
le e che fanno pit fatica. Questo
anche perché si sono sovrapposte
regole comunitarie e regole na-
zionali e con Solvency II stiamo
attraversando una fase di transi-
zione che prevede una doppia
modulisticacherispettilacornice
normativa sia di Solvency Isia di
Solvency II». «Solvency IT € stata
poiunarivoluzione non solo peri
ratio patrimonialimaanche perla
gestione delle compagnie e ha
portato nei consigli di ammini-
strazione molte responsabilita
che prima erano di pertinenza di
amministratori delegati e diretto-
ri generali. Questo - sottolinea il
presidente dell’Ania-haprodotto
la necessita di avere pili compe-
tenze tecniche assicurative nei
cdamaanche moltipitt documen-
tidaportarenel consigliod’ammi-
nistrazione, diventato cuore non
solodellestrategie dibusinessma
anche di gestione. Un cambia-
mentoepocaleconnormativesul-
laprivacy,sulle particorrelate, sui
rapporti infragruppo e un prolife-
raredipolicyedi comitati, tuttoda
gestire insieme atre oquattro Au-
torita di riferimentox. Per questo
«ilsistemadeve fare unariflessio-
ne seria sulla semplificazione: il
controllo deve certo restare effi-
cace manon deve gravare troppo
sui costi e "ampiezzadei controlli
deveessere proporzionataalladi-
mensionedellacompagniay.

Sututtiitemicitati,uncontribu-
to importante potra certamente
essere dato, aggiunge Farina,
«dall'innovazione e dalle nuove
tecnologie cheandranno progres-
sivamenteatrasformare ilmodel-
lodibusiness del settoreassicura-
tivo per renderlo pili vicino e me-
gliorispondente allesfide attualie
future». «Inconclusione-aggiun-
ge—einattounaprofondatrasfor-
mazione dei bisogni dei cittadini
nell’ambito previdenziale, sanita-
rio, della protezione e del rispar-
mio e allo stesso tempo, il sistema
Ttaliahabisogno di supportivalidi
per garantire una crescitasolidae
sostenibile. Le assicurazioni sono
pronteadareil propriocontributo
in affiancamento al sistema pub-
blico per un nuovo modello di so-
stegno afamiglie e imprese».
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I numeri del settore assicurativo: stime Bcg sull’intero 2016

RACCOLTA DANNI
Premi lavoro diretto. Valori in miliardi di euro

‘ |

TOTALE 34 33

AUTO 19 18

NON AUTO 15 15
2013 2014

? PROFITTABILITA NON AUTO IN CRESCITA
[ Lossratio [ Expense ratio  Valori in percentuale

B 3.0% Y S

1o 91,3 89,6 85,7 “83-84
i ] i
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2013 2014 2015 2016*
RCG
98.7 86.5 “§1-82
2014 2015 2016*
MALATTIA
95,1 91,7 90.9 -91.92
JL1 68.0 6/,/
24,0
2013 2015 20|16“
I
INFORTUNI '
78,3 76,3 ~75-76
13.8 11,4

34,9

2013 2014 2015 2016

32 32
17 16
15 16

2015 2016*

¢ PROFITTABILITA AUTO IN PEGGIORAMENTO
[0 Lossratio MM Expenseratio  Valori in percentuale
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2013 2014 2015 2016*
FREQUENZA SINISTRI RCA
5,65% 5.48% 5,55% “5,62%

2013 2014
COSTO MEDIO SINISTRI RCA (in euro)

4.564 4.532 4.466
2013 2014 2015 2016*

PREMIO MEDIO RCA (in euro)
437 411 386 “355

2013 2014 2015 2016*

| () previsioni
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RACCOLTA VITA

Premi lavoro diretto. Valori in miliardi di euro
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IL CONFRONTO DEL SETTORE IN EUROPA
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DANNI IN TENUTA CON IL NON AUTO - EFFETTO TASSI SUL VITA

|l settore assicurativo potrebbe
chiudere il 2016 con una raccolta
danni stabile a 32 miliardi di euro
- grazie alla crescita dei rami non
auto - e premi vita in flessione
(-9%} a 105 miliardi di euro
rispetto ai 115 miliardi del 2015.
Sono queste alcune delle
previsioni elaborate da Boston
Consulting per il 18° Annual
Assicurazioni che apre i suoi
lavori oggi a Milano. Le previsioni
di chiusura per il 2016 sembrano
confermare la validita della
strategia attuata dalle maggiori
compagnie italiane, con una
focalizzazione sulla crescita della
produzione danni non auto: qui
|a profittabilita, oltre a essere
storicamente pid alta di quella
del comparto auto, & ancora in
crescita, con un combined ratio
atteso all'83-84%, rispetto
all'ss,7% del 2015. Nel settore
auto, oltre a un calo della
raccolta da 17 a 16 miliardi di
euro, il peggioramento della

redditivita & invece evidente e il
combined ratio medio & atteso al
93-94% rispetto al 92,9% del
2015. Un dato, che non esclude
assolutamente che nel settore ci
siano gia diverse compagnie con
combined ratio oltre 100%,
frutto di un aumento delle
frequenza sinistri (circa al 5,62%)
e diun calo del premio medio
che dovrebbe attestarsi a fine
2016 a 355 euro.

Sul settore vita |'effetto
prolungato dei tassi bassisi &
combinato nel 2016 con una
crescita della volatilita del
settore azionario, creando
difficolta sia al settore delle
polizze vita tradizionali sia al
ramo |l dei prodotti finanziari. Al
di 1a dei rialzi dei rendimenti sui
titoli di stato delle ultime
settimane, il rendimento dei
governativia 10 anni dell'area
euro & fotografato allo 0,14%
mentre quello dei Btp a 10 anni
all'1,40%.

105

78 80
32 21
4 4

2015 2016*

VITA ANCORA IN CONTRAZIONE CON QUOTA DI TITOLI DI STATO STABILE
— Ltile/Riserve, bps * Titoli di Stato, % attivi
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2013 2014 2015 2016
TASSI BASSI STABILI NELLE ATTESE DEGLI ANALISTI
BTP A 10 ANNI
4,32 2,89 L71 L40
2013 2014 2015 2016
AREA EURO
1,96 1,42 0,63 0,14
2013 2014 2015 2016
COSTI AMMINISTRATIVI
0,21 0,19 0,18 0,16
2012 2013 2014 2015

Fonte: eleborezione Sole 24 ore su dati The Boston Consulting Group
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